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Designação do produto Remessas Documentárias 

Definição 

A Remessa Documentária é uma instrução dada pelo exportador ao seu 
Banco, para que este envie ao Banco do importador documentos comerciais 
representativos da posse de mercadoria, acompanhadas ou não de um ou 
mais efeitos financeiros com instruções de entrega dos primeiros contra 
simples aceite ou aceite e pagamento dos respectivos efeitos. 

 

Remessa Documentária de Importação consiste no recebimento de um 
conjunto de documentos enviados pelo Banco do exportador com instruções 
específicas de cobrança. O Nedbank Moçambique informa o Cliente da 
chegada dos documentos e das condições de entrega dos mesmos (contra 
pagamento à vista, aceite de uma letra ou compromisso escrito de 
pagamento). 

 

Remessa Documentária de Exportação consiste na entrega, pelo Cliente, de 
um conjunto de documentos ao Nedbank Moçambique, com instruções 
específicas de cobrança, que por sua vez os remeterá ao Banco do 
importador. Os documentos serão entregues cumprindo rigorosamente 
essas instruções (pagamento à vista, aceite de letra ou compromisso escrito 
de pagamento).  

 

Neste tipo de operações, os bancos intervenientes não assumem a 
responsabilidade de pagar os documentos mas, apenas, de os entregar 
cumprindo as instruções transmitidas pelo cedente. 

Argumentário de venda 

Vantagens para o importador: 

 Poupança nas comissões e gastos bancários comparativamente com 
outras formas de pagamento como por exemplo os créditos 
documentários; 

 Possibilidade de existir financiamento comercial, ou seja, quando o 
pagamento é a prazo, o importador obtém por esta via financiamento do 
exportador; 

 Em função das condições do mercado há possibilidade de anular riscos 
cambiais através de negociação, em paralelo, de um câmbio a prazo na 
moeda da facturação; 

 Diferir o pagamento no tempo até a mercadoria ser entregue; 
 Dispor de um produto alternativo aos Créditos Documentários para 

transacções em que as partes envolvidas já tenham criado um grau de 
confiança mútua. 

 Possibilidade de o importador inspeccionar a mercadoria antes de efectuar 
o pagamento. 

 

Vantagens para o exportador: 

 Na eventualidade do importador recusar o pagamento ou o aceitar poderá 
proteger a mercadoria, mantendo a posse da mesma desde que não tenha 
remetido os documentos da mercadoria ao importador; 

 Facilidade na concessão do financiamento sendo que existe 
documentação que prova a venda; 
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 Possibilidade de anular riscos cambiais através de negociação, em 
paralelo, de um câmbio a prazo na moeda da facturação; 

 Garantir o bom pagamento da mercadoria (remessa contra pagamento) ou 
a obtenção de um título executivo (remessa contra aceite); 

 Possibilidade de antecipar receitas da exportação. 

 

Mercado alvo Particulares, ENI e Empresas. 

Residentes e não residentes. 

Moeda (s) Moeda estrangeira. 

Prazo Mínimo: 1 mês.  

Possibilidade de renovação após análise e decisão das áreas competentes. 

Canais de adesão Balcão. 

Nível de serviço 

Importação – 1 dia útil. 

Exportação – 2 dias úteis. 

Nota: O nível de serviço para Clientes ENI e Empresa sem histórico de 
crédito é de 15 dias úteis. 

Condições de acesso Não aplicável. 

Documentos a apresentar 

Importador e exportador 
 Factura Comercial; 
 Seguro 
 Documentos de transporte (B/L, AWB, Nota de Expedição Rodoviária, Nota 

Expedição Ferroviária). 
 

Importador 
 Comprovativo de origem da mercadoria; 
 Atestados sanitários; 
 Qualidade; 
 Quantidades; 
 Lista de embalagem 
 Certificado de Origem 

Montante Negociável.  

Comissões Consultar a tabela de comissões. 

Liquidação antecipada Não aplicável. 

Garantias Não aplicável. 

Regime fiscal  Não aplicável. 
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Normativos - 

 

 


